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HSMG 7330 
Negotiations in 
Health Care 

1• Identify the four phases of Negotiations
2• Recognize the four types if communication styles that influence 
negotiations 
3• Create alternatives to negotiated agreements 
4• Interpret the underlying needs in a negotiation 
5• Analyze the level of power of the negotiating partners 
6• Examine the value of objective criteria in a negotiation 

 
 

 


